
NetSuite 软件让批发分
销公司运转得更好 
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通过与 Net 通过与 Suite 客户沟通，预计关键业务指标有所改善 

SL Associates 

改善企业成果 
 

 

 

 

 

 

 

 

 
业务可见性 360 度可见性和切实可行的见解  增加 50% - 80% 

 

财务管理 

应收账款的回笼时间  增长 30%-50% 

营收情况  增加 2% - 10% 

毛利  增长 1%-5% 

完成财务账簿的时间  
减少 30% - 55% 

应收账款周转天数  下降 5%-20% 

会计人员的效率  增加 30% - 50% 
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通过与 Net 通过与 Suite 客户沟通，预计关键业务指标有所改善 

SL Associates 

改善企业成果 
 

 

 

 

 

 

 

 

 
库存管理 

库存成本  减少 20% - 30% 

过期库存持有成本  降低 20%-40% 

订单履行率和缺货订单  增长 75%-85% 

规划周期  减少 20% - 30% 

 
客户管理 

客户缺货订单  减少 60% - 80% 

交货效率  下降 75% - 90% 

运送至客户  减少 75% - 90% 
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通过与 Net 通过与 Suite 客户沟通，预计关键业务指标有所改善 

SL Associates 

改善企业成果 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
信息技术管理 

信息技术支持资源成本  下降 50%-75% 

采购和维修服务器成本  降低 100% 

企业永续经营/灾难恢复成本  下降 50%-75% 
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SL Associates  

企业云解决方案套件有助于改进关键业务 
实时业务可见性和点对点企业管理 

 

 

 

 

通过使用云 ERP 系统，包括批发分销行业在内的许多公司均已实现更高效、更灵活
的商业运作。 

 
执行概要 

很少有限制批发经销商经营产业部门的硬性规定。很多卖家（批发商或零售商）都有仓库和分销业务，且分销行业本

身种类繁多。收到订单时，一些经销商仅从仓库存货中获取需运输的标准件，而其他经销商则积极从事分销产品的设

计、制造、定制化和/或销售。 

无论怎样变化，批发经销商都面临着来自各方面的挑战，即从微薄利润到供应链再到交货——对承运人的高度依赖的

挑战。这一行业的高要求和快节奏需要公司进行高效低错的操作。如果批发经销商没有密切跟踪并优化其核心业务，

那么其关键业务关系可能会处于危险中，严重破坏其盈利能力和增长潜力。 
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SL Associates 项目指标对批发分销公司至关重要 
  

调整企业管理，直面现实挑战 
 

 

 

 

  

 

商业伙伴的挑战 

• 供应商合作伙伴：批发经销商必须追踪制造商及其他供应商的产品供应水平、
成本和质量。 

• 零售商合作伙伴：批发经销商可能需要与零售商保持不同形式的关系，从
简单的直接出货到提供定制化和其他增值服务。 

• 承运人合作伙伴：批发经销商必须依靠第三方承运人按时且无任何损坏地
交付正确无误的产品。 

运营挑战 

• 库存：确保存货既能满足当前和未来的需求，又不会出现存货过多、物品过时的
状况。 

• 报告：所有工作人员，从财务团队到仓库主管再到工人都需要相关操作的
实时准确的报告。 

• 订单和运送：必须迅速处理订单，库存货物必须正确包装并从离客户最近的分

销中心发出。 

• 定制化：轻松定制符合各公司业务流程和要求的企业资源计划（ERP）、客户关

系管理（CRM）和其他功能。 

平均交易规模 应收账款周转天数的缩减 

外部系统 客户 

首席财务官 

销售代表/经理 

支持部经理 
 

合作伙伴 供应商 

无限扩张 营收增长 

智能订单调配 

首席执行官 

货运经理 

电子商务部经理 

仓储管理 

库存管理 

 
制造 

供应链管理 

企业资源计划 

 
社会资源规划 

 
项目管理 

 

资源管理 

 

时间及费用 

项目核算 

核心业务 

客户管理 

 
全球金融管理 

 

 

订单管理 

开票管理 

 
营收管理 
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通过与 Net 通过与 Suite 客户沟通，预计关键业务指标有所改善。 

SL Associates 业务可见性 
企业管理的商业价值 

 

 

 

 

 

 

 

 

360 度可见性运营和操作知识 

提升 
50%-80% 

• 孤立的应用程序和数据导致无法看到全部的业务
流程 

• 各个应用系统之间缺少自动化整合，容易产生错误 

 
• 大大提升业务各方面的实时可见性，使得战

略决策的制定更加迅速，决策水平连年提
高。 

• 节省大量时间、减少误差 

 

提升 
业务敏捷性 

• 由于应用程序和数据孤立，无法迅速评估并对业务
各方面（包括现在或将来的客户机遇）做出反应 

• 从计划到执行都很灵活 

• 业务经理可以自行编制报告，无需 IT 创建
水晶报表 

 

改善 

库存计划和客户管理 

• 难以监控客户订单和相关库存的实时状态。 

• 根据直觉确定库存量、利用率和专业性 

• 精简的项目状态便于偏差和资源相关决策
的制定 

• 可以实现对客户订单、库存和所需资源的持
续监控 

  

使用 NetSuite 软件之前 使用 NetSuite 软件之后 
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通过与 Net 通过与 Suite 客户沟通，预计关键业务指标有所改善。 

SL Associates 财务管理（第一页，共二页） 
营收分析和管理的商业价值 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

应收账款的回笼时间 

提高 

30%-50% 

 

 

• 需要花费大量时间甄别和发布回笼资金数据 

• 使用 Excel 电子表格，极易出错 

 

• 极大提高了应收账款的准确度 

• 及时自动生成发票，并寄给客户 

 

营收 

增长 
2%-10% 

• 因为票据缺失或不准确造成营收损失 

• 使用 Excel 电子表格，极易出错 

• 集成电子商务通过扩展新的销售渠
道创造收入 

• 云解决方案使订单可以在周末下至
仓库 

• 收入确认的简便性和准确性显著增
加 

 

公司利益率和毛利 
增长 
1%-5% 

• 分离的商业解决方案致使无法追踪客户订单、
产品等 

• Excel 流程效率低，人工操作量大 

• 聚合数据有助于监督利益率 

• 通过更加准确地布置、管理和装运物
品，减少公司内部流转量 

• 改善工厂管理、问责制和不正确的装
运 

  

使用 NetSuite 软件之前 使用 NetSuite 软件之后 
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通过与 Net 通过与 Suite 客户沟通，预计关键业务指标有所改善。 

SL Associates 财务管理（第二页，共二页） 
会计部门的商业价值 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

完成财务账簿的时间 

减少 
30%-55% 

• 浪费大量时间进行多部门、多地域、多币种业务
对账 

• 不同区域间币种转换困难，容易造成财务合并上
的错误且耗时长。 

 

• 通过更快速的期末流程和更精准的
对账，提早得到财务结果 

 

应收账款周转天数（DSO） 

减少 
5%-20% 

• 很难合并多种实体间的数据 

• 拥有不同币种的多个不同地区间账目整合困难 

• 实现多实体、多地域和多币种间数据
的实时合并 

• 支持多币种财务信息的实时合并 

• 减少完成财务报告的时间 

 

会计人员效率 

提高 

30%-50% 

• 人工操作，效率低下 

• 使用电子表格记账 

• 整合后自动化对账和报告提升了效
率 

• 用相同或更少的会计人员即可核算
公司两到三倍的增长。 

  

使用 NetSuite 软件之后 使用 NetSuite 软件之前 
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通过与 Net 通过与 Suite 客户沟通，预计关键业务指标有所改善。 

SL Associates 

库存管理（第一页，共二页） 
需求驱动型供应链的商业价值 

 
 

 

 

 

 

 

 

  

库存需求和相关存货成本 

降低 
20%-30% 

 

• 孤立的应用程序和数据导致客户订单和相关
库存管理困难 

• 缺乏集成化 EDI 解决方案 

 

 

• 集成化客户管理和库存管理解决方
案显著提高了订单履行率和库存周
转率 

• 集成化 EDI 解决方案有助于减少库
存持有成本 

  

过期库存和相关持有成本 

降低 
20%-40% 

• 缺乏识别和追踪过期物品的能力 

• 孤立的应用程序和数据导致无法看到完整的
业务流程 

• 供应链和库存管理解决方案帮助识
别和追踪这些货物 

• 所有类别的支出都实时可见 

  

订单履行率提高，缺货订单 

减少 
75%-85% 

• 孤立的应用程序和数据导致客户订单和相关
库存管理困难 

• 需要提前较长时间查看库存，从而可
及时进行性价比高的采购 

• 集成化 EDI 解决方案有助于及时进
行性价比高的库存采购 

 

 

  

使用 NetSuite 软件之后 使用 NetSuite 软件之前 



 

©  SL Associates 版权所有。 10 

通过与 Net 通过与 Suite 客户沟通，预计关键业务指标有所改善。 

SL Associates 库存管理（第二页，共二页） 
需求驱动型供应链的商业价值 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

提高 

供应链绩效 
• 决策依据信息过时且不完整 

 

• 集成化EDI解决方案提供更强的可见
性和更好的决策方案 

• 获取实时报告和分析 

 

  

增强 

业务扩张能力 

• 由于缺乏完整的金融、供应链、订单管理和运
输解决方案而使业务扩张搁浅 

• 根据新的销售渠道及时做出规划，提
高能力的利用率 

• 可获取客户、供应链和物流实时信
息，增强业务扩张能力 

  

将规划周期 

缩短 
20%-30% 

• 无法获取完整的需求和能力信息 • 可获取客户、供应链和物流实时信息 

 

  

使用 NetSuite 软件之前 使用 NetSuite 软件之后 
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通过与 Net 通过与 Suite 客户沟通，预计关键业务指标有所改善。 

SL Associates 客户管理（第一页，共二页） 
客户细分和成本分析的商业价值 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

客户缺货订单 

减少 

60%-80% 

• 缺少集成解决方案和数据造成效率低下、客
户不满 

 

• 集成解决方案和报告帮助密切关注
缺货订单 

  

提高 

客户满意度 

• 缺少集成解决方案和数据造成效率低下、客
户不满 

• 实时更新集成客户的记录 

• 360 度观察客户（订单、发票、服务
事宜等）的能力 

  

改进 

销售管道 

• 销售跟踪和管道可见性有限 

• 向新项目投标或对现有客户增销缺乏实时资
源可见性 

• 抓住机遇更好地进行分类、追踪管道 

• 通过客户关系管理（CRM）追踪管道，
寻找机遇，增加销售管道 

 

  

使用 NetSuite 软件之前 使用 NetSuite 软件之后 
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通过与 Net 通过与 Suite 客户沟通，预计关键业务指标有所改善。 

SL Associates 

客户管理（第二页，共二页） 
客户细分和成本分析的商业价值 

 

 

 

 

 

  

交货效率 

提高 

75%-90% 

• 相关销售信息分散在多重系统中，不可轻易
获取 

 

• 集成解决方案帮助更加准确确认订
单 

• 集成解决方案降低了运输复杂性、错
误率和成本 

  

运送至客户率 

提高 
75%-90% 

• 缺乏集成解决方案和数据，从而导致运输时
间更长、装运不完整 

• 综合运输和履约方案降低了运输复
杂性、错误率和成本 

 

提高 
开票效率 

• 客户资源管理系统未与会计系统整合 

• 低效手动 Excel 的集中运用 

• 整合后的自动化前端和后端会计系
统，使开票过程更快速、更准确 

 

  

使用 NetSuite 软件之前 使用 NetSuite 软件之后 
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通过与 Net 通过与 Suite 客户沟通，预计关键业务指标有所改善。 

SL Associates 信息技术管理及资源 
企业运作的商业价值 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

减少 
信息技术支持人数，降低信息技术部成本 

50%-75% 

• 需要信息技术资源落实、维修和更新本地部
署企业资源计划（ERP）解决方案 

• 需要信息技术资源安装和维护服务器硬件及
软件 

 

• 基于云计算的解决方案，无需内部信
息技术员工的支持，即可使用 ERP

应用程序和本地部署服务器 

• 更快地执行及有效地使用 ERP

解决方案 

 

100% 
消除 
采购和维修服务器的需求及成本 

• 收购并维护本地部署 ERP 应用服务器需要资
本支出 

• 现行管理和维护成本 

• 无需支出信息技术资本，因为
NetSuite 软件是云交付解决方案 

• 大大降低管理和运营成本 

 

减少 
企业永续经营/灾难恢复解决方案需求的 

50%-75% 

• 企业永续经营/灾难恢复需要信息技术资源和
基础设施支持 

• 执行起来更加复杂且成本更高 

• NetSuite SaaS 解决方案自带“内置”
功能，可支持企业永续经营/灾难恢
复 

• 在不增加客户成本的情况下，
NetSuite通过冗余数据中心支持业务
套餐和数据可用性  

 

 

使用 NetSuite 软件之前 

 

使用 NetSuite 软件之后 

 


